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Vender online no es publicar en redes y esperar. Este curso te capacita para diseñar embudos de venta
digitales completos que generan leads calificados, los nutren con contenido valioso y los convierten en
clientes que vuelven.Vas a aprender desde generación de tráfico (orgánico y pago) hasta automatización de
email…

¿Qué vas a aprender?

Diseñar embudos de venta completos con
etapas TOFU, MOFU y BOFU.

Generar tráfico orgánico y pago hacia
páginas de captura.

Crear landings de conversión con
copywriting persuasivo.

Implementar email marketing automatizado
(welcome, nurturing, ventas).

Aplicar técnicas de cierre digital: webinars,
video sales letters, calls.

Configurar métricas y KPIs de funnel (CPL,
CAC, LTV, conversión por etapa).

Optimizar embudos con testing A/B y
análisis de comportamiento.

Integrar herramientas (CRM, email, ads,
landings) en un stack funcional.

INVERSIÓN

$200.000 
6 cuotas sin interés de $33.333
Todas las semanas hay promos: mirá el precio vigente en loopian.ar o consultá por
WhatsApp.

Inscribite ahora

loopian.ar/curso/tecnicas-avanzadas-de-venta-
digital

C U R S O  O N L I N E

Técnicas Avanzadas de Venta Digital
Vendé más online con embudos profesionales: tráfico, captura, nurturing y cierre. La venta digital
sin improvisación.
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Contenido del curso

1 Venta Consultiva vs Transaccional
Aprende cuándo y cómo usar cada enfoque según el contexto

5 lecciones

2 Dominio de Objeciones
Convierte cada 'no' en una oportunidad de venta

5 lecciones

3 Cierre de Ventas
El arte y ciencia de cerrar ventas consistentemente

5 lecciones

4 Fidelización y Recurrencia
Convierte compradores en clientes de por vida

4 lecciones

¿Para quién es este curso?

Vendedores y comerciales Emprendedores y dueños de pyme

Marketers y growth managers Freelancers de venta consultiva

Qué necesitás para empezar

Computadora con navegador Conexión a internet estable

Cuentas activas en al menos una red social Idealmente, una herramienta de email (Mailchimp, Brevo, etc.)

Conocimientos básicos de venta o marketing (recomendado, no excluyente)

Inscribite hoy · Acceso
inmediato
loopian.ar/curso/tecnicas-avanzada
s-de-venta-digital

Quieren sumar canales digitales a su gestión
Necesitan generar leads sin depender de derivaciones

Venden productos o servicios online
Necesitan profesionalizar el funnel completo

Diseñan estrategias de captación y conversión
Necesitan dominar herramientas y métricas

Venden servicios de alto ticket
Quieren generar pipeline previsible


